Is Quick-commerce een leefbaar
model in West-Europa?

Theoretisch kader: Quick-commerce

L1
f v LEVERANCIERS KLANTEN
’ DARKSTORES Cﬁ 5
: [ N
p .
Y

COVIDI19

Methodologie: casestudies
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Resultaten: niet leefbaar met huidig concept
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e Gorillas stopt alle activiteiten
« Flink blijft als enige over in W-
Europa



